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Etykiety — obawiam sie naduzyc

Rozmowa z Norbertem Winogrodzkim, dyrektorem ds. inwestycji w BBT Technika
Grzewcza, cztonkiem Polskiej Korporacji Techniki SGGIK

- Dyrektywa ErP nakfada szereg nowych
obowiazkéw nie tylko na producentéw, ale
i na wykonawcoéw i dystrybutoréw urzadzen
grzewczych, w tym wymadg przygotowywa-
nia etykiet efektywnosci energetycznej dla
pakietdw urzadzen. Czy bedg je sumiennie
realizowac?

— Obawiam sie, ze wymagania w zakresie ety-
kiet dla zestawow urzadzen s obarczone duzym
ryzykiem btedéw i naduzy¢. Wielu posrednikdw
w sprzedazy urzadzen prawdopodobnie nie dopil-
nuje tego nalezycie, chocby dlatego, Ze niewysta-
wienie etykiety nie wigze sie dla nich z konse-
kwengcjami. O poprawnos¢ postarajg sie gtdwnie
producenci, czyli etykiety bedg przez nich przy-
gotowywane dla poszczegdlnych urzadzen i by¢
moze w pewnym zakresie takze dla zestawdw
w catosci wychodzacych z jednej firmy. | cho¢
niektorzy probuja utatwic zadanie dystrybutorom
przygotowujac specjalne programy do policze-
nia etykiet, to ja juz stysze gtosy z branzy - a kto
ma to wypetniac i po co, bo czy klienci faktycznie
beda na tyle swiadomi, aby przy podejmowaniu
decyzji kierowac sie wskazaniami etykiet?

-Wspomniat Pan, ze wystawianie etykiet przez
dystrybutoréw moze by¢ polem do naduzy¢.

- Oczywiscie. Oszukiwanie klientéw przez jakas
grupe nieuczciwych instalatoréw czy dystrybu-
torow zawsze sie zdarzato, a teraz — wobec moz-
liwosci swoistego ,usankcjonowania” informacji
0 urzadzeniach, takze bfednej - naduzycia cze-
$ciej moga by¢ Zrédtem matactw. Wielu klientow
calg swoja wiedze o urzadzeniach i instalacjach

czerpie bowiem z internetu, pozyskujac mato
wiarygodne informacje, dlatego zwykle nie sg
w stanie wstepnie oceni¢ sprawnosci urzadzen,
a wiec i wiarygodnosci etykiet, a to z kolei moze
przesadzi¢ o niewfasciwych wyborach i zrazeniu
sie klientéw do nowoczesnej techniki grzewczej.
Szczegdlnie narazone s na to zestawy z pom-
pami ciepfa.

- Czy klasyfikowanie catych uktadéw grzew-
czych ufatwi negocjacje z klientami?

- Pokazanie efektywnosci energetycznej pomoze
zrozumiec klientom réznice w doborze urzadzen,
ale - uwaga — nie chodzi tu generalnie o réznice
np. miedzy poszczegolnymi kottami kondensa-
cyjnymi, ale miedzy ,tradycyjnymi” urzadzenia-
mi grzewczymi a tymi z grupy OZE. Zauwazmy,
ze kotly kondensacyjne kwalifikujg sie do jed-
nej grupy urzadzen, a przeciez w ich sprawno-
$ci wystepujg duze réznice. Tak samo systemy
automatyki pogodowej: dziataja w rézny sposob,
co przekfada sie na sprawnos¢ systemu i wielko$¢
zuzycia energii pierwotnej, jednak wskazniki efek-
tywnosci energetycznej tego nie wykazuja. Brak
wrazliwosci wskaznikéw na etykietach na istot-
ne cechy urzadzen czy ukfadéw moze stac sie
przyczyng problemow. Zatézmy, ze do jakiegos
obiektu zostanie dobrany kociot lub pompa cie-
pfa o zbyt duzej mocy. System bedzie miat wtedy
niska sprawnos¢, jednak oznaczenie na etykiecie
bedzie takie samo jak w sytuacji, gdy kociot jest
dobrany odpowiednio do zapotrzebowania.

Z drugiej strony nowe przepisy stanowig moty-
wacje dla solidnych, profesjonalnych firm

Norbert Winogrodzki

Wihasciciel firmy BBT Technika Grzewcza, specjalizujacej sie
w inwestycjach z zakresu OZE, techniki grzewczej, klima-
tyzacyjnej i rekuperacyjnej. W firmie zarzadza realizacja
inwestycji oraz sprzedaza: w dwdch oddziatach w Warszawie
i jednym w Szczytnie. Dystrybutor urzadzen marki Buderus
i Viessmann. Laureat Ztotego Instalatora za realizacje inwe-
stycji z zakresu OZE - montaz baterii kolektoréw stonecz-
nych w Domu Pomocy Spotecznej w Zyczynie. Cztonek

Polskiej Korporacji Techniki SGGIK oraz SPIUG. Prywatnie: zonaty, ojciec 9-letniego syna.
Zainteresowania: geopolityka, OZE, technika grzewcza, nowoczesne technologie, motoryzacja.

inzynierskich. Teraz beda one mogly bardziej
dobitnie wykaza¢ klientom przewagi konkuren-
cyjne kompleksowych realizacji: od projektu, przez
montaz, do serwisu w dtugim okresie eksploatadji,
co przetozy sie na najwyzsza sprawnos¢ uktadu
wskazywang w nowych wytycznych ErP.

- Jednymi z trudniejszych klientéw sa dewe-
loperzy. Czy wymog wyzszej efektywnosci
urzadzen grzewczych i jakosci ,ekologicznej”
wptynie na zmiane ich myslenia?

- Deweloperzy nadal beda zamawia¢ najtansze
urzadzenia, bo chca sprzedawac najtarisze miesz-
kania. Producenci przygotowali wiec dla nich
modele tzw. standardowej jakosci w niskiej cenie,
spetniajgce wymagania dyrektywy ErP. Niestety,
oznaczenia sprawnosci energetycznej na etykie-
tach nie uwidocznia réznic jakosciowych miedzy
takim standardowym kotlem a wysokosprawnym.
Nadal bedzie zatem funkcjonowat rynek urza-
dzer niskiej jakosci, a wyznacznikiem popularno-
$ci bedzie cena. Najtansze kotly kondensacyjne
kosztujg 3500 zt netto, a kotty z zamknietg komorg
spalania 2500 zt, zatem wartosciowo rynek kottow
wzro$nie, jednak nie jakosciowo.

Pewnym przetomem moze by¢ oznaczanie
sprawnosci pomp ciepta — przy wykorzystaniu
wskaznika sezonowej sprawnosci SCOP, a nie
COP. Pozwoli to klientom oszacowa¢ faktyczne
koszty ich eksploatacji, oczywiscie pod warun-
kiem prawidtowego doboru urzadzenia.

- Jakie zmiany w zwiazku z dyrektywa juz
mozna zaobserwowac na rynku po stronie
klientow?

- Wiekszo$¢ moich klientow od dawna decydu-
je sie na kotly kondensacyjne, ich popularnosci
nie upatruje wiec w dyrektywie. Spodziewam sie
jednak w najblizszym czasie takze duzego zapo-
trzebowania na tanie kotly tradycyjne, zakupione
przez hurtownie i dystrybutoréw od producen-
tow przed wejsciem dyrektywy w zycie. Kolejna
rzecz: klienci zdecydowanie zwiekszyli swojg wie-
dze o nowoczesnych technikach grzewczych, ale
panuja takze negatywne opinie, czesto za sprawa
niskiej jakosci produktéw lub montazu. |
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